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) . X 7

1 CONCEPTO BASICOS DE NEGOCIACION
, X 5

2 ESTILOS EN NEGOCIACION

X 6
. X 5
3 LOS SIETE ELEMENTOS. MODELO HAVARD DE NEGOCIACION ” -
, X 5
4 PROCESO DE NEGOCIACION. FASES -
. . X 5
5 ENTORNO FISICO EN LA NEGOCIACION. COMUNICACION NO VERBAL ” -
, ) X 5
6 COMUNICACION Y ESTRATEGIAS EN LA NEGOCIACION X -
) X 5
7 LAS TRES TENSIONES EN LA NEGOCIACION X -
. ) X 5
8 CONVERSACIONES DIFICILES EN LA NEGOCIACION ” .
) X 5
9 NEGOCIACION MULTIPARTES x -
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) 5

10 DESARROLLO DE LA NEGOCIACION EN EQUIPO -
. 5

11 CINEFORUM DE NEGOCIACION. .
) 5

12 OTROS ELEMENTOS DE LA NEGOCIACION -
13 PRACTICAS EN NEGOCIACION. GRABACION Y VISIONADO 0
14 PRACTICAS EN NEGOCIACION. GRABACION Y VISIONADO 0
15 PRACTICAS EN NEGOCIACION. GRABACION Y VISIONADO 0
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